
”Der findes altid en løsning...”

KEY ACCOUNT MANAGER TIL O&J COMFORT 
– med rejseaktivitet i Norden

Er det dig vi søger?
Har du spørgsmål til stillingen, er du velkommen 
til at kontakte:

Salgschef
Per Juel Nielsen
Telefon: 55 66 29 98
Email: pejn@oj-comfort.dk

Vi afholder løbende samtaler og lukker 
stillingen når rette kandidat er fundet.

Hos O&J Comfort har vi travlt  
Derfor søger vi nu en erfaren Key Account Manager, der vil 
være med til at udvikle vores forretning yderligere.
Vi er eneforhandler af Kingspan Light +Air og COLT løsnin-
ger, i hele Skandinavien og har mere end 25 års erfaring 
med Colt’s internationale produktprogram. 

Om stillingen:
Har du erfaring med teknisk projektsalg og et solidt kend-
skab til ABV? Motiveres du af at skabe stærke relationer, 
udvikle forretning og identificere nye muligheder? 
Som Key Account Manager bliver du en central drivkraft  
i vores fortsatte vækst. Du får ansvar for både at udvikle  
eksisterende kunderelationer samt opbygge nye  
forretningsområder, særligt blandt nogle af Nordens  
største industrikunder.

Arbejdssted og rejseaktivitet
Stillingen har fokus på Danmark, Sverige og Norge, med 
særligt ansvar for industrikunder i Sverige og Norge. Der 
må forventes en årlig rejseaktivitet på ca. 10-20 dage. 
Stillingen kan besættes fra en af vores fem afdelinger i 
Danmark.

Dine arbejdsopgaver
•	 Identificere og udvikle nye forretningsmuligheder på 

tværs af markeder 
•	 Salg af Kingspan Light +Air og Colt løsninger inden for: 
	 - Termisk og mekanisk brandventilation (ABV) 
	 - Luftsluser og erstatningsluft 
	 - Brand- og røggardiner 
	 - Naturlig ventilation 
	 - Lamel- og solafskærmning 
•	 Beregning, tilbudsgivning og kundedialog 
•	 Gennemføre kundemøder og opbygge langvarige 

relationer 
•	 Forhandle og lukke aftaler 
•	 Sikre god overlevering til driften, som færdiggør  

projekterne 

Din profil
•	 Minimum 3 års erfaring med salg af ABV  

termiske og mekaniske løsninger 
•	 Erfaring med teknisk salg  
•	 Arbejder struktureret, selvstændigt og resultat- 

orienteret 
•	 Behersker dansk og engelsk – kendskab til 

svensk og norsk er en fordel 
•	 Motiveres af rejseaktivitet i Skandinavien 

Vi tilbyder
•	 En spændende stilling i en virksomhed med 

stærke værdier og gode kolleger 
•	 Stor fleksibilitet i hverdagen 
•	 Mulighed for faglig og personlig udvikling 
•	 Arbejde med markedets bedste produkter 

Se mere information på www.colt.dk 
•	 Attraktive ansættelsesvilkår 

Vi er en landsdækkende virksomhed med ca. 
110 ansatte, fordelt på 5 afdelinger i  
henholdsvis Greve, Odense, Århus, Esbjerg 
og Haderslev.
Vi laver skræddersyede løsninger inden for 
CTS, brand og sikring.


